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Viele Strategien, geringe Kosten

Fondsgebundene Lebensversiche-
rung .. Invest-Police” von Mylife

Uber Fondspolicen wird oft gelastert.
Vorwurf: Sie kombinieren hohe Kosten
fur die Versicherung mit einer Anlage,
die das Kursrisiko allein dem Kunden
aufbirde. Letzteres kann fur Versi-
cherte erhebliche Konsequenzen ha-
ben: Die Zeitschrift ,,Fonds profes-
sionell* hat die Performance der zehn
Fonds ermittelt, die am haufigsten

in Policen stecken. Das Ergebnis: Wah-
rend der Finanzkrise hatten sieim
Schnitt fast 56 Prozent an Wert ver-
loren. Solche Einbriiche sind nichtim
Nu wettgemacht. Muss ein Fonds
dann doch um mehr als 100 Prozent
zulegen, nur um wieder seinen Aus-
gangsstand zu erreichen. Das dauert.
Angenommen, der Kunde ist zum Zeit-
punkt A eingestiegen (siehe Grafik).

Verlustphase

Griin bevorzugt: Ein Mix an Anlage-
strategien soll die Rendite treiben

Dann hat er in der Aufholzeit bis C
zwar jede Menge Aufregung gehabt,
aber keinen Cent verdient. Die Perfor-
mance ist zwar schon von Zeitpunkt B
ab positiv, bringt aber erst ab C reale
Zugewinne. Die . Invest-Police” ver-
sucht, moglichst lange in der lukrati-
ven Mehrwertphase (griin) zu sein.
Gelingen soll das durch eine Fonds-
Vermogensverwaltung (in einer defen-

siven und offensiven Variante) mit je
einem aktiv gemanagten Korb von

16 Strategien. Jeder Mix besteht aus
sich ergénzenden Fonds, deren Pha-
sen sich so Uberlappen, dass die tem-
poraren Ruckschlage maximal 7,5 (de-
fensiv) beziehungsweise 15 Prozent
(offensiv) betragen — so zumindest die
Hoffnung des Anbieters Mylife.

Die Police hat extrem niedrige Kosten.
Die Abschlussgebthr ist mit speziellen
Finanzanlageberatern verhandelbar
und kann bei — kostenpflichtiger — Ho-
norarberatung ganz entfallen. Wei-
terer Vorteil: Die ,Invest-Police” ist so
flexibel wie ein Bankkonto (keine Ent-
nahme- und Stornogebuhren). Zudem
locken die Steuervorteile einer fonds-
gebundenen Lebensversicherung, die
einnormales Depot nicht bietet. rpl
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Einspruch

Geht es um neue Gesetze, setzt sich eine
Interessensgruppe nur selten komplett
durch. Umso bemerkenswerter ist es,
dass den sogenannten Syndizi solch ein
politisches Kunststiick gelungen ist.
Rund 40000 dieser Anwilte gibt es
in Deutschland. Sie sind vorwiegend in
Unternehmen angestellt und betreiben
nebenbei eine Kanzlei. Jahrzehntelang
zahlten sie fiir ihre Altersheziige in be-
rufsstindische Versorgungswerke ein.
2014 entschied das Bundessozialgericht,
dass die Syndizi in die gesetzliche Ren-
tenversicherung einzahlen miissen — wie

Extrawurst fur Anwalte

andere Angestellte auch. Doch seit 1. Ja-
nuar 2016 gilt ein Gesetz, das den alten
Zustand wiederherstellt. Einfach so.

Damitbekommen die Syndizi das Bes-
te aus zwei Welten. Sie entgehen der ge-
setzlichen Versicherung und kommen
weiterhin ohne Berufshaftpflichtversi-
cherung aus. Denn die ist Pflicht fiir
selbststindige Anwiilte. Die SPD hatte ge-
fordert, in die Novelle eine solche Regel
auch fiir Syndizi aufzunehmen.

Es geniigte aber offensichtlich nicht,
dass die Sozialdemokraten den Bundes-
justizminister stellen, dessen Haus das

Gesetz zu verantworten hatte — letztlich
gaben die Genossen klein bei. Durchge-
setzt hat sich die Union als groRerer Ko-
alitionspartner, angefiihrt vom zustdn-
digen Rechtspolitiker der Bundestags-
fraktion, Jan-Marco Luczak. Er arbeitet
als Rechtsanwalt in einer Groffkanzlei
und erwies sich nun als hervorragender
Advokat seiner Standeskollegen.

Selbst der Deutsche Anwaltverein
wunderte sich, wie glatt das Lobbying
lief. In einer Pressemitteilung heifit es:
~Wir begriiffen, dass der Gesetzgeber
handelt, und das so schnell.“ mrm
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